
Kosten

Problem Lösung

Kennzahlen

Alleinstellungsmerkmal

Einnahmen

Kanäle

Unfairer Vorteil Kundensegmente
Welche Probleme löst Ihr
für Eure Zielgruppe(n)?

Was sind Eure fixen und variablen Kosten?
Welche Investitionen habt Ihr?

Wie löst Ihr das Problem
Eurer Zielgruppe(n)?

Wie und womit prüft Ihr, dass Euer
Geschäftsmodell funktioniert?

Was versprecht Ihr 
Euren Zielgruppe(n)?

Wie verdient Ihr Geld?

Wie erreicht Ihr Eure
Zielgruppe(n)?

Warum werdet gerade
Ihr Erfolg haben?

Wer sind Eure Zielgruppen?
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